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日数 2回コース 対象 営業責任者、営業担当者 講師 当社講師

時間 6時間程度×2回 人数 20人程度まで 会場形式 スタートはコの字型

進行形式 講義、グループワーク、個人ワーク、進捗報告、ロールプレイング

★研修概要

～ガス衣類乾燥機に惚れ込み、拡販を実現する！～

『ガス衣類乾燥機拡販研修』
－研修プログラム－

研修のねらい
ガス衣類乾燥機はお客さまの満足度の非常に高い機器です。ところが、残念ながら販売に熱心なガス

会社や社員は少ないと言えます。当研修では、ガス衣類乾燥機の魅力を知り、機器に惚れ込むことで、
販売の壁を打ち破り、拡販を実現してもらうことをねらいとしています。

研修の期待
される効果

・ガス衣類乾燥機の長所・短所を明確にすることで、提案する意欲を高めます。
・有効なガス衣類乾燥機の提案の方法を学び、提案に自信が持てます。
・日常活動の中でのガス衣類乾燥機の販売を想定しているので、ガス衣類乾燥機の販売が定着しやすく、

拡販に結びついていきます。

研修の特徴

・ガス会社の拡販事例を紹介し、販売のツボを理解してもらいます。
・メーカーと連携し、商品知識と施工知識に自信を持ってもらいます。
・提案シートや提案サクセスシナリオなどの開発により、実践に役立つ内容となっています。
・活動と販売の目標を設定してもらい、実績を出すことにこだわってもらいます。



ガス衣類乾燥機拡販研修カリキュラム
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回 研修内容 研修ワーク 他

第
1
回

1. なぜ、ガス衣類乾燥機の拡販なのか？
1)ガス衣類乾燥機はお客さまの満足度の高い機器である
2)ガス衣類乾燥機はガス増量と顧客の囲い込みに貢献してくれる機器である
3)拡販しているガス会社があり、取組み次第で拡販が可能である(※事例に学ぶ)

2. ガス衣類乾燥機販売のための基礎知識をマスターしよう
1)ガス衣類乾燥機の商品知識・施工知識を身につけよう(※メーカー勉強会組込み)
2)ガス衣類乾燥機のメリットを徹底的に身につけよう(時間、コスト,清潔,仕上がり…)
3)ガス衣類乾燥機に対するお客さまの疑問・誤解を払拭しよう

3. ガス衣類乾燥機の提案販売力を強化しよう
1)まずはターゲットを明確にしよう(家事の時短、健康、外干し不可…)
2)AIDA(注目⇒興味⇒欲求⇒決断)による提案の切り口を明確にしよう
3)AIDAをベースに効果的な提案シートを開発し、多くの見込みを発掘しよう

4.ガス衣類乾燥機拡販の実践活動・販売目標を明確にしよう

・想定されるガス衣類乾燥機販売
の壁の打開策の検討(ＧＷ)

・ガス衣類乾燥機の提案シートの
開発(ＧＷ)

・ガス衣類乾燥機拡販の実践活動
・販売目標の計画立案(ＰＷ)

※可能な限り、メーカー勉強会を
組込む

第
2
回

1. ガス衣類乾燥機拡販の進捗状況と課題の確認
1)ガス衣類乾燥機拡販の実践活動の進捗状況と課題の確認
2)ガス衣類乾燥機拡販の販売実績の進捗状況と課題の確認

2. ガス衣類乾燥機の拡販作戦を推進する
1)ガス衣類乾燥機の見込み客に効果的にアプローチする(ラブレター作戦)
2)ガス衣類乾燥機の見込み客に効果的提案を仕掛ける(提案サクセスシナリオ作戦)
3)ガス衣類乾燥機の見込み客に効果的にクロージングをかける(３だけ効果作戦)

3. ガス衣類乾燥機拡販の目標必達に向けて
1)３倍増(声かけ件数、提案件数、見込み件数の倍増)の徹底を図る
2)見込み客の刈取り(提案サクセスシナリオ作戦⇒３だけ効果作戦)の徹底を図る
3)ガス衣類乾燥機の目標必達の宣言

・全受講者進捗状況の発表
・進捗状況の課題解決の検討(GW)
・ラブレター作戦の検討(GW)
・提案サクセスシナリオの作成

(GW)
・提案シナリオをベースにした

ロープレの実施
・全受講者のガス衣類乾燥機の目

標必達宣言の発表
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『ガス衣類乾燥機の提案チラシの事例』 『ガス衣類乾燥機の販売事例』


